云上订货系统  功能操作使用知识中心
采购询价联动调价：审核来源、单位比例与销售结果核对｜云上订货系统
采购报价变了，销售价格是否跟着变，取决于询价来源、审核结果和实际调价动作。询价现价是供应商与规格单位的价格信息，不能直接等同于库存成本、所有客户成交价或已完成采购。正确顺序是先核报价对象及采购单位，再审核允许处理的原记录，明确是否同意调整批发价，最后分别核采购关联、规格销售价和实际客户价格。每一步留下原记录，避免重复审核或重复调价把一次成本变化放大成多次涨价。
先分清记录来源，审核不等于统一自动调价
从 PC 管理端“询价管理”进入，按商品名称、规格、编号或询价备注定位原记录，同时核供应商、价格类型、审核状态及关联采购单。自主添加的询价、采购记录、供应商询价等来源不同。新增自主询价会建立待审核记录；采购业务产生的询价可能带有采购单关联。列表中的价格记录不都是“供应商报价待批准”，价格流水里的人工修改记录也不等于另一张待审核单。
当前 PC 审核流程在采购记录类型审核成功后，才进入默认自动调整或询问是否调整批发价的分支。新增自主询价不能一概套用这个自动联动。审核通过先证明询价节点的处理结果；希望另外维护销售价格，可用记录上的“调整销售价”进入对应规格的商品价格页面，明确维护哪一层价格。这个按钮打开维护入口，本身不是已经完成调价。
列表中的“核查”与“审核”也不同。核查针对已经审核完成、尚未核查的记录，处理核查标记；不能以核查成功代替销售价更新。负责采购报价、审核和销售价格维护的岗位，分别确认自己的入口权限。有人只能看到记录而没有审核或销售价格按钮时，应交对应岗位处理，不通过重复添加询价绕开原状态。
[image: ]
图1：采购记录的审核联动与自主询价分开；核查标记、打开商品价格入口和实际销售调价是不同结果。
报价清单先核单位，再填写现价与备注
添加询价时先选供应商，再选报价清单中的实际商品规格。供应商、清单和单位需要明确；现价按企业价格小数精度填写数值，询价备注按页面要求填写，当前备注限制为 30 字。用简短可追溯的说明区分涨价原因、报价条件和原业务编号，不填表情或让审核人无法识别的空泛备注。改变已经选好的供应商，页面会提示清空当前报价清单，确认前先知道需要重新核哪些规格。
“原价”与“现价”要在相同单位下比较。商品可能以瓶为基础单位、箱为采购单位，1 箱 12 瓶时，120 元/箱与 10 元/瓶是相同金额口径，不能直接计算为涨了十二倍。选择单位后核页面带出的原价和倍率是否对应实际包装，再填写现价；单位切换后的价格不能只凭显示数字相似就确认。供应商的起订、配送、含税与报价条件另行核清，不能把备注里的条件误认成系统自动控制。
新增询价页面没有一个可以普遍保证未来定时生效的价格日期机制，不能把“写了有效期备注”解释为到期自动恢复或定时变价。若业务约定某日执行，由负责人员按约定核原记录和执行时间。询价价也不是财务库存成本结果：实际采购、收货、费用和库存成本计算分别核对，不把审核报价当成已收货或已确认毛利。
审核原记录时，同时核关联采购的后续节点
在原待审核记录进入“询比价审核”，按规格查看最后一次采购价、本次采购待审的现价、涨跌幅度及相关价格流水。原记录被别人修改时，可能提示“数据已被修改，请刷新页面”；刷新后重新阅读对象与价格，不继续按旧截图批准。提示不可审核或重复审核时，先查当前状态、审核人和时间，不能为了获得成功提示再建一条相同询价。
有关联采购单的记录，全部关联的有效询价满足审核完成条件时，可能继续触发采购单审核。某一规格通过，不等于整张采购单已经完成，更不等于货物入库或付款已发生。审核后回原采购单查实际节点；还有待审规格时交对应责任人处理，不以修改销售价来代替采购单的审核要求。
驳回也可能影响关联采购流程，包括申请作废以及同一采购单其他待审核询价的状态。先查原采购单和有效关联，再决定驳回范围；不能为了只让销售价保持不变而驳回一笔本应接受的采购报价。采购是否接受与销售是否跟涨，是两项不同业务判断。“不同意调价”不应被解释成撤销已经完成的询价审核。
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图2：采购120元/箱折为10元/瓶，与11元/瓶比较为1.10倍；销售基础价6元按比例为6.60元。数字用于演算，实际调价与成交须查原记录。
自动调整批发价，先理解倍率和企业默认设置
商品设置中的“默认同意自动调整批发价，自动调整批发价窗口不显示”，决定符合联动条件时是否再询问。开启后没有调价确认窗口，也不能推断只审核了采购价；未开启时，应读“同意调价／不同意调价”的业务含义。批量审核还会区分待审数量与可进入自动调价的采购记录数量，不能把选中的所有行当成同一批销售价更新。
自动联动的基本比较是本次采购现价除以同单位口径的有效最后采购价，再把倍率作用到规格当前销售基础价。例如最后采购 120 元/箱、1 箱 12 瓶，折为 10 元/瓶，本次为 11 元/瓶，倍率为 1.10；销售基础价当前 6 元/瓶时，示例目标为 6.60 元/瓶。1.10 是原来的 110%，不是只增加 1.10 元，也不是把销售价直接替换成采购价 11 元。
记录的采购基数为空或为零时，不能按通常比例推导销售目标；实际计算和结果小数还要核当前记录及原调价结果。特别要注意，这个动作取当前销售价参与计算，不应无反馈就重复执行。同一 1.10 倍变化若先把 6 调成 6.60，再次作用到 6.60，示例会得到 7.26。未明确是否已经调过时，先查调价时间、前后金额与原记录，不能靠再次点击验证。
调整销售价只确认实际维护的价格层
询价记录上的“调整销售价”会按规格编号打开商品价格。进去后核是否为原询价对应的规格，再区分销售基础价、零售价、客户等级价、客户指定价和辅助单位价。自主询价后决定人工维护时，先写清目标层、对象和新价，确认保存后回查记录；不能把“调整销售价”三个字解释成对所有客户的所有价格一起修改。
历史 PC 价格页局部显示，500ml 商品的零售价为 8、批发价为 6、辅助箱价为 72。它用来说明同一商品存在不同价格列，不能证明询价审核已将这些列一起更新。自动联动主要维护规格销售基础价，不能据此宣布零售价、独立箱价或客户协议价已经同步改变；实际维护了哪个字段，就查那个字段及相关销售结果。
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图3：历史PC价格示例展示商品、单位和零售、批发、辅助单位价；询价审核与各列实际更新分别回查原记录。
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图4：询价审核、关联采购节点和销售调价分开回查。调价无反馈时先看实际前后价，不再次审核原询价来催动更新。
客户成交价不随基础价变化而必然相同
销售基础价调了，实际客户可能仍按指定价或等级价购买。历史 PC 指定价示例中，某协议客户为 5.6 元/瓶、66 元/箱，箱装 12 瓶。这些价格是客户与规格单位的关系；5.6 乘 12 为 67.2，箱价 66 又是独立约定。不能因为销售基础价变化，就强行把该客户的箱瓶价按同一倍率覆盖。
验收至少区分按基础规则带价的客户、存在等级价的客户和应保留协议价的客户。管理端查同规格不同价格层，再由实际客户进入手机商城刷新同规格同单位，核展示及新购物清单价格。使用旧购物车、复制原订单或管理员编辑窗口，都不能独立证明本次对客户成交的影响；有活动时还要核实际适用规则。
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图5：历史指定价保留瓶价 5.6、箱价 66，用于说明客户单位协议的独立性；自动调整销售基础价不等于这些协议价格已改变。
无反馈、部分状态和价格差异分别核原结果
审核无反馈先查原询价状态、审核时间和关联采购单，调价无反馈先查规格当前销售价与调价记录。批量中有不同来源、状态或单位时，逐行保存原反馈，不能根据一个总体成功提示推断每个规格都得到相同结果。已审核未调价的对象只处理尚未明确的销售价格，已调价的对象先核金额，不重复触发原审核或比例计算。
基数缺失、倍率不符或价格变化超出预期时，先还原最后采购单位和本次单位、采购来源以及调价前销售价。采购报价涨了但协议客户价未变，可以是价格层不同；商品基础价未变，则进一步核是否为采购记录联动、是否同意调价及实际执行结果。发现误调价，按确认的正确目标维护对应价格，不通过一律清空客户价让所有客户金额看起来相同。
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图6：原询价、关联采购、规格销售价和实际客户价格分别验收；报价通过与货物、成本及资金完成不是同一结果。
收尾记录本次变化，已有订单按原业务核对
收尾清单记录原询价及关联采购号、供应商规格、采购单位倍率、原基数与现价、是否同意销售调价、调价前后基础价和实际客户核对结果。某一类客户应保留协议价，就把这项保留结果一起确认。这样采购能够解释价格来源，销售能够解释哪些客户受影响，后续人员能够识别一条变化是否已经执行。
询价和销售价格更新不会自动证明已有销售订单已经改价，也不能证明采购付款、收货、库存成本或退款已重算。原订单承诺、实物交付与资金结果按原业务记录处理；确需调整已有单据时，走相应权限和状态允许的路径。以原记录串起报价、审核、调价与客户结果，才算完成这一轮联动，而不是只拿到一次“审核通过”。
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